ВНИМАНИЕ!!! ВНИМАНИЕ!!! ВНИМАНИЕ!!!

Уважаемые коллеги!

Направляем вам ежедневный обзор центральной российской прессы по социальной тематике.

Обращаем ваше внимание на то, что в обзор входят все материалы, опубликованные в центральной печати по данной тематике вне зависимости от того, совпадает их содержание с точкой зрения руководства Фонда социального страхования Российской Федерации или нет. Напоминаем также, что опубликованные в прессе комментарии и различные расчеты, касающиеся деятельности исполнительных органов ФСС РФ, являются авторскими материалами газет. Они не обязательно согласованы с руководством Фонда, могут содержать ошибки и не должны использоваться в качестве руководства к действию без согласования со специалистами центрального аппарата Фонда.

5 ноября 2002 г.

	
	ВНЕБЮДЖЕТНЫЕ ФОНДЫ, ПРОФСОЮЗЫ И СОЦИАЛЬНАЯ ПОЛИТИКА
	


СУММА ПРОПИСЬЮ
ОПЛАТА ТРУДА ПОДРАСТЕТ, НО ПРОЖИТОЧНОГО МИНИМУМА НЕ ДОГОНИТ

(«Труд» 5.11.02)
Елена ВЛАДИМИРОВА
Дума проголосовала в первом чтении за внесение поправок в Закон «О минимальном размере оплаты труда». С 1 октября 2003 года МРОТ намечается поднять до 600 рублей в месяц. В настоящее время он составляет 450 рублей, так что рост налицо. Но по новому Трудовому кодексу «минимална» не должна быть ниже прожиточного минимума. А этот показатель уже минувшим летом превысил 1800 рублей.

Впрочем, депутаты (за законо​проект проголосовали 405 народ​ных избранников, против — все​го 1) уверены, что повышение МРОТ превысит рост розничных цен и обеспечит хоть какое-то приближение минимальной зар​платы к прожиточному минимуму. В итоге это положительно скажет​ся на благосостоянии россиян, и в первую очередь бюджетников. Хотя, с другой стороны, даже не​значительное повышение МРОТ создает опасность для раскрутки инфляции.

Многие аналитики связывают принятие этого законопроекта с грядущими выборами в Госдуму. Дескать, дружное голосование парламентариев за скромное уве​личение минимальной оплаты тру​да именно с октября 2003 года — красивый жест в период подготов​ки к думским выборам, которая в то время будет в разгаре. Но если б дело было только в этом, тогда логично призвать повысить МРОТ радикально и одним махом пере​прыгнуть через «черту бедности». Правда, потом непременно придет расплата в виде всплеска цен и уже забытого дефицита.

Меж тем сегодня половина рос​сиян, живущих за чертой бедности, — это работающие люди. Каждый день граждане приходят к школь​ной доске, кульману или станку, но при этом не могут толком прокор​мить свои семьи. Такого нет ни в одном уважающем себя государст​ве, но для стран третьего мира это в порядке вещей. Там пока что мы и останемся.

Новый МРОТ в уровне жизни бедных ничего принципиально не изменит. Зато несколько подра​стут легальные доходы, часть се​годняшних «конвертных денег» выйдет из тени — и соответственно вырастет налогооблагаемая база.

Мы попросили прокомменти​ровать ситуацию на рынке труда специалистов.

Лилия ЧИЖОВА, профессор, зав. отделом Института макро​экономики:

— Если на Западе высокая зарплата — главный стимул развития экономики, то, что такое зарплата у нас, сказать затрудняюсь. В со​ветскую эпоху она составляла 90 процентов всех доходов и практи​чески у всех была одинаково небольшая, а потому стимулом не являлась. А в начале реформ госу​дарство упустило бразды регули​рования минимальной зарплатой, были преданы забвению межот​раслевые коэффициенты. Хуже того: статистика сейчас даже точно не знает, какие в стране сред​ние доходы на душу населения. Вот говорят, что каждый третий гражданин живет на доходы ниже прожиточного минимума. А кто и как это считал, если, по оценкам экспертов, от 17 до 20 миллионов россиян имеют доходы от тенево​го сектора?

Что касается минимального размера оплаты труда, то ориен​тиром, без сомнения, должен быть прожиточный минимум. Но именно ориентиром. Нигде в мире МРОТ на 100 процентов этому минимуму не соответствует, но в развитых государствах он к нему близок. У нас беда в том, что ры​нок труда сильно деформирован, и тут проблема МРОТ не единст​венная и не самая главная. Мы ее прописываем отдельной строкой, а надо бы решать вопросы рынка труда в комплексе. Например, в мире идет сокращение числа за​нятых в добывающих отраслях, в том числе за счет новых техноло​гий. В России обратный процесс, который нам еще аукнется. На нашем рынке труда разбалансированы спрос и предложение. Если для социального сектора желательно, чтобы приходило как можно больше специалистов с высшим образованием, то в сфе​ре экономики требуются сейчас прежде всего люди рабочих спе​циальностей.

Кстати, скоро Дума должна принять комплексный закон о за​нятости.

Вилен ИВАНОВ, первый зам. директора Института социаль​но-политических исследова​ний, член-корр. РАН:

— Заработная плата должна быть увязана с производительно​стью труда. Если промышленность лежит «на боку», уровень произ​водства не растет, а зарплата по​вышается, то это есть не что иное, как попрание объективных экономических законов. В стране беспрестанно растут цены, тарифы. Инфляция тут же съедает все при​бавки к зарплате. Так что этот за​конопроект, касающийся повыше​ния МРОТ, логично расценить как очередную попытку залатать тришкин кафтан.

К тому же Россия велика. За Полярным кругом — одна ситуа​ция на рынке труда, на материке — иная, в регионах, где развита . инфраструктура, она имеет свою специфику. Надежда только на рыночные механизмы ничего не даст. Тут должно сказать веское слово государство, которому над​лежит выстроить экономическую концепцию, положив в ее основу рост благосостояния.

Страховщики теряют доходы
Потому что доля страхования жизни стремительно идет на убыль

(«Ведомости» 5.11.02)

Павел МИЛЕДИН
Российский страховой, рынок переживает трудные времена.
 По данным Минфина, сборы страховщиков в III квартале упали до самого низкого уровня за год. Падение вызва​но отказом лидеров рынка от так называемых зарплатных схем, для которых использует​ся страхование жизни. Доля этого вида страхования в структуре поступлений со​ставила 26%, а это минималь​ный показатель за последние три года.
По официальной информации де​партамента страхового надзора Минфина, сборы 1400 российских компаний за девять месяцев 2002 г. (нарастающим итогом) со​ставили 220,8 млрд руб. Сравнивая эти показатели с аналогичным периодом прошлого года, Минфин сообщает, что рынок вырос на 8,3% (см. таблицу). Однако темпы роста оказались одними из самых низких. за последние годы: с 1998 г. рынок ежегодно рос на несколько десятков процентов, причем в 1999 г. темпы роста даже превысили 100%.

Кроме того, в III квартале 2002 г. сборы страховщиков оказа​лись самыми низкими за послед​ний год (см. график) и составили 67 млрд руб. Причем, если сравнивать со II кварталом, сборы упали на 15%. За последние три года страховщики не припомнят тако​го падения.

Падение рынка связано с рез​ким сокращением сборов по ан​нуитетному страхованию жизни, которое до недавних пор активно использовалось для зарплатных схем. За июль - сентябрь по стра​хованию жизни было собрано всего 17,5 млрд руб., или 26% от общих сборов квартала. Это так​же самый низкий показатель за последние три года: к примеру, еще во II квартале на страхование жизни приходилось 40% 'всех сборов, а полтора года назад - • 63%.

Основные лидеры по объемам поступлений — Промышленно-страховая компания (ПСК), "Аль-фаСтрахование", "РОСНО" - под​тверждают эти выводы. На про​шлой неделе гендиректор ПСК Алексей Головков заявил на пресс-конференции, что его компания намерена снизить долю "жизни" в структуре поступлений. По его словам, доля сборов от этого вида страхования в портфеле компа​нии снизилась до 80% (по итогам 2001 г. - 95,7%) и тенденция со​хранится в будущем. Портфель компании изменится в пользу других видов страхования, по​обещал Головков "Ведомостям". В свою очередь, компания "РОС​НО" по итогам девяти месяцев 2002 г. снизила долю страхования жизни до 50% (в 2001 г. - 75%), собрав 10,5 млрд руб. взносов.

Первый заместитель гендиректора "РОСНО" Леонид Меламед предпочел не комментировать эти результаты, однако источники "Ведомостей" в компании неодно​кратно говорили, что компания постепенно отказывается от опе​раций по "жизни". О снижении доли "жизни" в общем портфеле договоров неоднократно заявляла и "АльфаСтрахование".

Аналитик "Эксперт РА" Евгений Решетин связывает массовый отказ компаний от зарплатных схем с грядущим изменением законода​тельства. С 1 января 2003 г. вступит, в силу поправка к Налоговому ко​дексу, по которой в течение первых пяти лет действия договора стра​хования жизни текущие (аннуитет​ные) выплаты будут облагаться на​логом по ставке 13%. Страховщики подтверждают мнение эксперта. По словам Головкова, ПСК потеря​ла интерес к развитию страхова​ния жизни именно в связи с изме​нением системы налогообложе​ния. "Поэтому к концу года и в на​чале следующего по страхованию жизни будет еще большее паде​ние", - обещает Решетин. Аналитик ждет, что 2002 г. страховщики за​вершат с довольно скромным ре​зультатом - их сборы не превысят 300 млрд руб. (в прошлом году бы​ло собрано 276 млрд руб.). Правда, Меламед надеется, что рынок вы​даст больше - 320-350 млрд руб. Ведь именно в последнем квартале обычно перезаключаются догово​ры страхования, и компании за ок​тябрь - декабрь вполне могут со​брать и 100 млрд руб.

К тому же, отказываясь от зар​платных схем, страховые компа​нии отдают предпочтение реаль​ному страхованию. Рост поступле​ний по всем видам страхования, за исключением жизни, остается на уровне 30-50%. Например, по данным Минфина, по итогам девяти месяцев рост сборов по страхованию имущества составля​ет около 57%, а по страхованию ответственности - 31%. "Цифры на​чинают отражать реальную карти​ну развития рынка страхования", - уверен Решетин из "Эксперт РА".

Страховщики переоценивают здоровье

(«Деньги» 5.11.02)

Татьяна ГРИШИНА
Страховая медицина в последнее время догоняет по популярности бесплатную. По свидетельству страховщиков, спрос на добровольное медицинское страхование (ДМС) уже превышает предложение. А это значит, что не стоит ждать снижения цен на полисы ДМС: они и дальше будут дорожать на 10-15% в год. 

На приеме у страховщика

Главное отличие ДМС от других видов страхования состоит в том, что при наступлении страхового случая кли​енту не выплачиваются деньги, а ока​зываются необходимые медуслуги. Страховщики, как правило, связаны договорными отношениями с соот​ветствующими лечебными учрежде​ниями. То есть при заключении дого​вора клиент может самостоятельно выбрать себе симпатичное лечебное учреждение (ЛУ).

Рынок ДМС изначально склады​вался как рынок корпоративного страхования — у крупных фирм ско​рее находились деньги на страхова​ние своих сотрудников, чем у частни​ка-одиночки. Сейчас корпоративные клиенты по-прежнему составляют большинство клиентов. На индивиду​альных страхователей приходится от 2 до 5%. Такое положение дел скла​дывается отчасти потому, что страхов​щикам выгоднее обслуживать корпо​ративного страхователя: из коллек​тива в 100 человек за помощью об​ратится максимум половина.

Тем не менее компании никогда напрямую не откажут клиенту-оди​ночке, но поднимут тарифы. Дискри​минационным моментом является тот факт, что при приеме на страхова​ние коллектива предприятия никто мне заставит его сотрудников запол​нять медицинские анкеты и прохо​дить медосвидетельствование. Фи​зическому же лицу в обязательном порядке придется заполнить анкету о роде деятельности и состоянии здо​ровья. А при указании в ней хрони​ческих болезней в некоторых компа​ниях заставят пройти еще и освиде​тельствование у врача. Причем иног​да будущего клиента могут попросить оплатить предварительный осмотр. Логика проста: зачем оплачивать ос​мотр клиента, который потом отка​жется страховаться из-за того, что ставки по полису ему окажутся не по карману?

Что бы то ни было, недостатка в программах ДМС нет. Страховщики уже не первый год предлагают пол​ное сопровождение беременности и родовспоможение, патронаж детей до года, страхование здоровья детей школьного возраста. Как заявила «Деньгам» руководитель центра ДМС Страхового дома ВСК Татьяна Горожанкина, «частники к нам приходят в основном за программами страхова​ния детей до года, для болезненных или пожилых родственников. Также популярны программы ведения бе​ременности и родов».

До недавнего времени страхов​щики не брали на страхование клиентов с тяжелыми заболеваниями. Существовал целый список, в кото​рый входили СПИД, туберкулез, он​кология. Расходы по полису страхов​щик оплачивал только до установле​ния диагноза; лечение клиент дол​жен был оплачивать самостоятель​но. Однако за последний год несколь​ко крупных страховщиков получили лицензии на программы по так назы​ваемым тяжелым болезням. Естес​твенно, стоимость такой программы в несколько раз выше обычной. Впрочем, по мнению директора цен​тра медстрахования РОСНО Михаила Расшивалкина, о тотальном страхо​вании опасных заболеваний гово​рить пока рано. «Часто страховщики кривят душой, когда утверждают, что страхуют любые стадии всех болез​ней,— заявил он „Деньгам".— Сог​ласно приказу Минздрава, заболе​вания вроде туберкулеза и СПИДа можно лечить только в специализи​рованных медучреждениях за счет государства». По его словам, рядо​вая, пусть и высококлассная клини​ка не сможет обеспечить необходи​мое лечение таких заболеваний. Хо​леру, как инфекционное заболева​ние, можно лечить в инфекционном отделении любого ЛУ — в отличие от СПИДа. Страховщик в этом случае может оплатить лишь сервисные ус​луги: доставку и стоимость медика​ментов и индивидуальный пост мед​сестры.

Ценовая диагностика

Стоимость полиса рассчитывается исходя из количества оказанных ме-дуслуг. Отказ от стоматологии и стационара позволяет сэкономить до трети от цены страховки. Страховщик при расчете тарифов опирается на расценки ЛУ, с которым у него заклю​чен договор. Отсюда извечный кон​фликт клиник и страховщиков. Пос​ледние нередко считают, что ЛУ спе​циально заставляет застрахованного пройти максимум процедур, не всегда необходимых. Таким образом завышаются счета по оплате медуслуг, которые клиники выставляют страховщикам. «Мы знаем клиники, которые накручивают услуги, но ни​чего с этим поделать не можем, раз в них заинтересован наш клиент»,— заявила «Деньгам» Татьяна Горожанкина. По ее словам, страховщики те​ряют до 10-15% от общего количес​тва выплаченных ЛУ средств на раз​дутых счетах. Иной раз страховщи​кам удается снизить требуемую сум​му выплаты ЛУ путем независимой оценки необходимости той или иной процедуры, назначенной клиенту.

Страховщики неохотно рассказы​вают о своих разбирательствах с ЛУ. Некоторые считают «удорожание клиента» (чем больше он процедур получил, тем дороже обошелся стра​ховщику) приемлемой практикой. «Страховщики борются с так называ​емым раскручиванием пациентов,— считает начальник управления ДМС „Ингосстраха" Михаил Копитайко.— Но это никак нельзя назвать мошен​ничеством. С формальных позиций очень трудно оспорить направление пациента, например, к иммунологу».

В результате за раздутые счета клиник приходится платить клиенту. Цены на ДМС неуклонно растут. И, по словам страховщиков, снижения цен не предвидится. «Полисы ДМС доро​жают из года в год,— заявил „День​гам" Михаил Расшивалкин.— Пос​ледние три года их цена росла на 10-15% ежегодно». По его словам, клиенты могут рассчитывать лищь на замедление темпов роста цен.

Чтобы избежать конфликтов со сторонними медучреждениями и са​мостоятельно определять ценовую политику ДМС, страховщики в пос​леднее время все активнее обзаво​дятся собственными клиниками. Компании РОСНО, «РЕСО-Гарантия», «Ренессанс Страхование» уже располагают своими медцентрами. 

 «Ингосстрах» работает над созданием своей клиники. Казалось бы, тарифы на обслу​живание в таких медучреждениях должны быть ниже. Да и лечиться в них комфортнее, так как на этих кли​никах не висит бремя обслуживания обязательного контингента: они свободны от районного прикрепления жильцов, в них нет очередей, персонал высококвалифицирован и вежлив. Кроме того, медицинское оборудование страховщики могут позволить себе гораздо более дорогое и современное, чем районные клиники. Но все плюсы ЛУ-страховщика тоже стоят денег. В результате для клиента полисы дешевле не становятся.

Незащищенная страховка 

(«Деньги» 5.11.02)

Татьяна ГРИШИНА
В конце октября Страхнадзор сделал сенсационное заявление: страховщикам строго запрещается зак​лючать договора с указанием сумм обязательств в валюте. Семи крупным компаниям уже направлены — соответствующие предписания. Конфликт со страхнадзором придется оплачивать клиентам страховщиков: в компаниях уже говорят о 10-процентном росте цен на страховки.

Очень важная оговорка
Согласно пункту 2 статьи 317 Граж​данского кодекса (ГК) страховщики имеют право номинировать указан​ные в договорах суммы в валюте. Другими словами, в договоре, кото​рый заключается между страховщи​ком и клиентом, взносы и лимит от​ветственности страховщика обозна​чаются не в в рублях, а, скажем, в долларах. Норма, закрепленная в 317-й статье ГК, получила название «валютная оговорка». Этой оговор​кой активно пользовались страхов​щики — большинство договоров по страхованию автотранспорта, жилья и жизни заключалось именно в ва​люте. Для клиентов это было лишней гарантией сохранности средств — при наступлении страхового случая страховщик выплачивал сумму в руб​лях по курсу зафиксированных в до​говоре валютных обязательств.

Настоящим потрясением для страховщиков стал кризис 1998 го​да, когда клиентская задолженность выросла в три-четыре раза. Как рас​сказал «Деньгам» высокопоставлен​ный чиновник в Страхнадзоре,стра​ховщики выстраивались в очереди в департаменте с просьбой выдать им на руки бумаги, запрещающие ис​пользовать «валютную оговорку». С последствиями кризиса компании

справились более или менее достой​но: с клиентами расплатились, волны банкротств не последовало. Оправившись после кризиса, компании вновь стали обозначать суммы обя​зательств в валюте — это позволяло привлечь клиентов. Кроме того, дол​госрочные виды страхования, такие как накопительное страхование жиз​ни, и так слабо продающееся на рын​ке, не представлялось возможным предлагать с рублевыми суммами. Представьте себе клиента, отдающего страховщику свои накопления на 20 лет с согласием зафиксировать конечную сумму выплат в рублях. Вот и страховщики таких не нашли.

«Сегодняшние условия родились не по прихоти страховщиков, а по же​ланию клиентов,— говорит первый замгендиректора РОСНО Леонид Меламед.— Если они изменятся, услуги страховщиков станут менее привлекательными».

Однако 21 октября на рядовом страховом семинаре «Практические аспекты бухгалтерского учета и налогообложения страховых организа​ций» замруководителя департамента страхового надзора Минфина Ольга Федосеева сделала сенсационное заявление: Страхнадзор «начинает кампанию по борьбе со страховыми компаниями, которые не очень адек​ватно понимают страховое законо​дательство». По ее словам, страхов​щики отвечают обязательствами за наступление страховых случаев, а не за изменения валютного курса.

В качестве подтверждения серь​езности своих намерений чиновники направили семи крупнейшим стра​ховщикам предписание об использо​вании «валютной оговорки». Предпи​сание — это мера воздействия регу​лятора на страховщиков, невыполне​ние которой грозит сначала приоста​новлением, а затем отзывом лицен​зии. Предписания, направленные страховщикам, предусматривали запрет на заключение договоров не в на​циональной валюте. По сведениям «Денег», в числе компаний, которым были направлены предписания стра​хового регулятора, оказались Воен​но-страховая компания, «Прогресс-гарант», «Ингосстрах». Официальные представители первых двух компаний не стали комментировать получение предписаний. А в «Ингосстрахе» огра​ничились формулировкой «не под​тверждаем, но и не опровергаем».

Как заявил «Деньгам» руководи​тель информационно-аналитическо​го центра «Ингосстраха» Эдгар Плескановский, Страхнадзор поднял не​однозначную проблему. «С одной сто​роны, 2-й пункт 315-й статьи ГК ник​то не отменял,— сказал он «День​гам».— С этой точки зрения данное предписание не совсем законно, и нет оснований обвинять страховщи​ков в том, что они нарушают законо​дательство». С другой стороны, по его словам, Страхнадзор вполне оправ​данно беспокоится о том, что стра​ховщики не справятся с дополни​тельным риском валютного скачка. Кроме того, он отметил, что в настоя​щее время действует несколько ви​дов обязательного страхования(нап​ример, страхование военнослужа​щих), в которых обязательства при​вязаны к МРОТ или должностным ок​ладам. Последние также подверже​ны риску индексации. Однако Страхнадзор пока не выдвигал претензий к компаниям, занимающимся этими видами деятельности.

Заявление представителя Страхнадзора повергло участников рынка в шок. Страховое сообщество пред​ложило страховому регулятору на​чать переговоры на тему законности «валютной оговорки». В результате на второй день после публичного заяв​ления Ольги Федосеевой замести​тель руководителя Страхнадзора Га​лина Ершова заявила информационным агентствам, что «санкции к стра​ховщикам приостановлены» и надзор сядет за стол переговоров со страхо​вым сообществом. Тем не менее, по ее словам, страховой регулятор не намерен отменять свои требования и по-прежнему считает использование «валютной оговорки» незаконным.

Как заявил «Деньгам» президент Всероссийского союза страховщи​ков (ВСС) Александр Коваль, «перего​воры в настоящее время продолжа​ются. Создана рабочая группа, куда вошли юристы страховщиков, кото​рые максимально детально приступи​ли к изучению вопроса». Глава ВСС не

исключает, что в результате перего​воров со страховым регулятором компаниям будет дан некий переход​ный период, в течение которого им надо будет перевести валютные дого​вора в рублевый эквивалент.

В рублевом эквиваленте
Основных сценариев развития собы​тий после отмены «валютной оговор​ки» несколько. И все они малопривлекательны как для страховщиков, так и для их клиентов. По мнению оп​рошенных «Деньгами» страховщи​ков, в первую очередь от них уйдут крупные клиенты по долгосрочным видам страхования.

Чтобы их как-то удержать, стра​ховщики могут лишь внести в дого​вор условие о том, что большая часть риска будет перестрахована на За​паде, а при наступлении страхового случая перестраховщик будет выпла​чивать возмещение напрямую кли​енту. При этом функция страховщика умаляется до посреднической и не дает компаниям зарабатывать.

Другим вариантом может стать плавающая страховая сумма, при которой тарифы будут постоянно увеличиваться, реагируя на изменение ва​лютного курса. По словам страховщиков, плавающая страховая сумма спровоцирует рост мошенничества со стороны клиентов. Кроме того, при отмене «валютной оговорки» резко упадет спрос на долгосрочные виды страхования. «Никто не будет поку​пать страхование жизни при обозна​чении суммы обязательств в рубле​вом эквиваленте»,— считает замгендиректора «РЕСО-Гарантия» Игорь Иванов. Пессимистический настрой страховщиков таков: люди скорее понесут деньги на сохранение в бан​ки, чем в страховую компанию. И на​конец, последнее: страховщики вы​нуждены будут поднять тарифы. «Це​на страхования в рублях процентов на десять выше цены страхования в валюте»,— заявил «Деньгам» гендиректор компании «Стандарт-резерв» Виктор Юн. В стоимость этой надбав​ки закладывается риск валютного скачка. .

Страховщики надеются переубе​дить надзор. «Не думаю, что отмена „валютной оговорки" повредит нашему клиенту,— заявил «Деньгам» Игорь Иванов,— хотя бы потому, что страховщики сделают все возмож​ное, чтобы помешать ее отмене». В настоящее время компании продол​жают заключать договоры с указанием сумм в валюте.

Как заявила в конце октября Га​лина Ершова, на переговорный про​цесс со страховщиками у надзора уй​дет около недели. В ВСС «Деньгам» рассказали об основном предложе​нии страховщиков к надзору: зако​нодательно ввести повышенный контроль за компаниями, в структу​ре портфеля которых 30% и более валютно-номинированных обязательств. Как отнеслись представите​ли надзора к этому предложению, пока неясно — на момент сдачи но​мера «Денег» заканчивалась вторая неделя с момента объявления пере​говоров. Похоже, что чиновники на​мерены еще какое-то время продер​жать участников рынка в напряже​нии — глава департамента страхо​вого надзора Константин Пылов находился в отпуске, его заместитель Галина Ершова — в командировке.

МЕСЯЧНИК БЕЗ долгов

(«Ваше Право» №41/02)
В. ПЕНКИНА
Губернатор Кемеровской области Аман Тулеев и председатель Федерации профсоюзных орга​низаций Кузбасса Владимир Скотников пригла​сили предпринимателей принять участие в ме​сячнике "Заработная плата без долгов".
Было подписано соответствующее обращение к руководителям организаций всех форм собст​венности. Увеличение размера заработной пла​ты, говорится в нем, своевременная ее выплата работникам является основой достижения до​стойного уровня жизни граждан, роста их благо​состояния, улучшения здоровья, повышения об​разования и других жизненно важных социаль​ных аспектов. Люди сегодня наделены большими правами в установлении размеров оплаты за труд, стимулировании и предоставлении различ​ных льгот работникам. К сожалению, анализ по​казывает, что доля заработной платы в общем объеме производства составляет во многих от​раслях всего 20—25%. Остается большим разрыв между максимальным и минимальным размера​ми заработной платы. По области он составляет 5—6 раз. Естественное недовольство работников вызывает значительный разброс в оплате труда в одной организации. Своего рода "раздражаю​щим" фактором является у большинства из них низкая заработная плата на фоне несоизмеримо высокой и не соответствующей результатам ра​боты зарплаты управленческого персонала. К этому добавляется хроническая задолженность по выплате зарплаты работникам. В текущем году она увеличилась по области на 45% и со​ставляет свыше одного миллиарда рублей. Причем 72% задолженности падает на произ​водственные отрасли. Не получает вовремя зарплату каждый третий работающий.
Зачастую нарушается законодательство РФ по выплатам премий, вознаграждений, до​плат и надбавок.
В ходе месячника работодателям предлага​ется полностью погасить задолженность по выплате зарплаты работникам, привести в со​ответствие с Трудовым кодексом РФ сроки ее выплаты, внести изменения и дополнения по оплате и стимулированию труда в коллектив​ные договоры, правила внутреннего трудово​го распорядка и трудовые договоры.
В период месячника работники Государст​венной инспекции труда в Кемеровской обла​сти и специалисты Федерации профорганиза​ций Кузбасса, правовые инспектора профсо​юзов будут проводить проверки организаций, допустивших наибольшую задолженность по выплате зарплаты.
По мнению организаторов, реализация права работников на своевременную и в пол​ном размере выплату справедливой зарплаты, обеспечивающей достойное существование для человека и его семьи, должно стать делом чести каждого работодателя.
Бедные еще поплачут
Содержать квартиру в Москве в будущем станет роскошью

(«Московский Комсомолец» 5.11.02)

Екатерина ПАХОМОВА
В Москве незаметно, под шумок, происходит квартирная революция. На повестке дня у собственников жилья два вопроса: налоги и деприватизация. Первые резко выросли и послу​жили поводом для серьезных раздумий о втором — добровольном (как ни странно это звучит) от​казе от собственности.

Налог на имущество московские собственники всегда платили и будут платить. Только раньше они этого не замечали. Более трех лет он был неощутим — 7,10, реже 30 рублей в год. А теперь вырос. Причем в 10 раз. Сказалась инфляция, которая все эти три го​да росла, но не учитывалась при оценке инвентариза​ционной стоимости квартир. Нынче все — лафа кон​чилась. По постановлению правительства Москвы ко​эффициент пересчета стоимости жилья изменился с 1,48 до 15. Что и повлекло за собой резкий рост ин​вентаризационной (по ценам БТИ) стоимости квар​тир, на основе которой рассчитывается налог.

На первый взгляд, не считая небольшого изме​нения (а депутаты гордумы, приняв во втором чтении Закон "О налоге на имущество физических лиц", под​няли ставку на имущество дороже 500 тысяч рублей с 0,3 до 0,5 процента), налоговые ставки остались прежними. Но! При умножении их на новую инвента​ризационную стоимость получается: кто платил 10 рублей, стал платить 100.

Но в дальнейшем собственникам придется пла​тить все больше и больше. Министр экономического развития Герман Греф уже вынашивает планы, как бы приблизить инвентаризационную стоимость квартир к рыночной. А это значит — налог на имущество будет неуклонно расти. И повод, как его увеличить, найдет​ся. Например, власти учтут не только инфляцию, но и месторасположение жилья. Тогда жителям Централь​ного и Западного округов придется платить больше, чем жителям Чертанова и Бутова.

Таким образом, собственность скоро станет удовольствием не для бедных. Многие москвичи уже это поняли и стали всерьез задумываться о том, не вернуть ли им квартиру городу.

В мае вступил в силу федеральный закон, раз​решающий деприватизацию жилья. Теперь квартиру можно вернуть, но возьмет ли ее город — не факт. Этого закон не гарантирует. Сейчас деприватизировать квартиру можно через суд. Но одного желания снова стать нанимателем мало. Нужны веские причи​ны ("был введен в заблуждение", "обманут", "принужден"), которые еще нужно доказать, чтобы суд разре​шил москвичу не быть собственником.

Мосгордумцы не прочь облегчить судьбу горо​жан. Они уже готовят к третьему чтению проект зако​на города Москвы "О передаче в собственность горо​да Москвы приватизированных жилых помещений". Но уже сейчас ясно: расстаться с собственностью смогут далеко не все.

Навечно останутся собственниками бедные пен​сионеры, переехавшие по родственному обмену в приватизированные квартиры своих детей (считается, что была совершена сделка, и какой бы она ни была — наследство, формальная купля-продажа за мизерную цену, дар, — такие квартиры деприватизировать нель​зя); жители квартир, в которых один из участников при​ватизации умер (юридически его доля, по наследству или без, делится между оставшимися членами семьи —тоже сделка); владельцы нескольких квартир.

А посему — возвращаемся к налогам. Их пла​тить придется, но не всем. Закон освобождает от них пенсионеров, инвалидов I и II групп, инвалидов детст​ва, участников ВОВ, чернобыльцев, военнослужащих, семьи военнослужащих, потерявших кормильца. Те же, кому придется платить налог на имущество, по​тратят немного. Несмотря на индексацию инвентари​зационной стоимости, квартиры по справке БТИ все равно стоят дешево. Поскольку эта цена учитывает

год постройки здания и его износ.

— Львиная доля жилья (свыше 90 процентов) оценивается не дороже 300 тысяч рублей (меньше 10 тысяч долларов) и облагается минимальной налого​вой ставкой — 0,1 процента, — сказали корреспон​денту "МК" в департаменте экономической политики столицы.

В среднем инвентаризационная стоимость двух​комнатной квартиры в Москве составляет 140 тысяч рублей (с учетом износа, новые квартиры — дороже). Но все это — пока. Будущее нашего налогообложения вполне предсказуемо. А значит, наименее обеспечен​ным москвичам стоит уже сейчас задуматься: а нужна ли им дорогая собственность? Вполне реально, что через 5—10 лет жить в большой квартире в центре многим коренным москвичам станет не по карману.

Малоимущим москвичам увеличили доплату за телефон

(«Комсомольская Правда» 5.11.02)

Светлана ОЛИФИРОВА
С 1 ноября этого года в столице по​высилась денежная компенсация за пользование телефоном. Такое постановление вчера подписал мэр Москвы Юрий Лужков.
Отныне доплата всем льготным ка​тегориям горожан увеличивается с 40 до 55 рублей на одного человека ежемесячно. Как говорится в доку​менте, это решение принято в связи с повышением с 1 ноября тарифов за телефон до 110 рублей в месяц ив целях материальной поддержки ма​лообеспеченных москвичей.

Александр Починок не опохмеляется
В рабочее время министр труда презентовал путеводитель по винам мира

(«Комсомольская Правда» 5.11.02)

Марк ГОРАНОВИЧ 

Обычно презентации устраивают по вечерам. На этот раз традицию нарушили. Содержащую массу по​лезной информации для поклонни​ков зеленого змия книгу Хью Джонсона и Дженнис Робинсон “Вино. Атлас мира” стоимостью около 50 долларов представили москов​ской публике после обеда. В рабочее время. Из Англии на меропри​ятие прибыл, соавтор хмельного бестселле​ра, знаме​нитый вин​ный эксперт Джонсон. Из нашего “Белого дома” - ми​нистр труда и соцобеспечения Александр Починок. Он тоже большой знаток пи​тейного дела, коллекционер вин и потомственный винодел. Отец Алек​сандра Петровича в течение 40 лет изготавливал ви​на, и будущему министру ничего не оставалось, как с детства по​любить этот на​питок:
- Вино не связа​но ни с преступ​ностью, ни с нару​шениями порядка, - утверждал По​чинок на презен​тации. - Вино -это радость жиз​ни. Если бы боль​шинство россиян пили вино, а не водку, у всех нас было бы меньше проблем у самого министра для бедных то​же есть винные проблемы. Целых две:
- Коллекция у меня маленькая, -пожаловался Александр Петрович. -У других членов правительства кол​лекции и получше, и побольше. И вкус у меня испорченный: люблю сладкое. Потому в моей коллекции много сладких вин - “Массандра”, мускатные белого и розового камня, токайские, хорошие красные вина... Самое старое датируется 1915 годом.
- А состояние похмелья вам зна​комо?
- Нет. Вино я употребляю не для того, чтобы напиться. К тому же за​коны нужно писать на трезвую голо​ву.
На презентации щедро разливали вино. Но Починок даже не пригубил: видно, спешно требовалось законы писать.

